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CONTACTS 

Pédagogique  
• Responsables pédagogiques :  

 

BUT 1 et 2 : Mme Laeticia LINCK: llinck@parisnanterre.fr 

BUT 3 : Mme Lynda ABJEAN : labjean@parisnanterre.fr 
 

• Secrétariat pédagogique :  
 

Mme BEZSMERTNA Elena : bezsmero@parisnanterre.fr – Tél : 01 40 97 41 16 

 

Adresse du site de formation :  

Campus de Paris Nanterre 

200, Avenue de la République 

92000, NANTERRE 

 

CFA  

• Conseiller formation : Mélanie TAUPIN : melanie.taupin@cfa-union.org – Tél : 
06.77.12.28.07  

• Service financier : Hanane AABOU : service-financier@cfa-union.org  
• Référent handicap : Anna TOTH : anna.toth@cfa-union.org – Tél : 06.07.80.85.37 
• Référent mobilité : Anna TOTH : anna.toth@cfa-union.org – Tél : 06.07.80.85.37 

 

Adresse postale : CFA UNION 8 boulevard Dubreuil 91400 ORSAY 

Informations complémentaires :  

➢ SIRET : 411 973 431 000 33 

➢ Code UAI : 091 20 21 C 

➢ N° de déclaration d’activité : 11 91 07 881 91 
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DATES ET INFO CLEFS 

Prérequis/recrutement 
Peuvent déposer une candidature : les titulaires du baccalauréat général et 
technologique.  

Candidature possible pour les réorientations après une année ou plus dans le supérieur.  

Modalité d’accueil pour le public en situation de handicap : https://site.cfa-

union.org/pages/handicap  

 

Date de formation 
BUT 1 : 01/09/2026 au 31/08/2029 inclus. 

BUT 2 : 01/09/2026 au 31/08/2028 inclus. 

BUT 3 : 07/09/2026 au 02/09/2027 inclus. 

 

Dates des réunions  
Date de la rentrée universitaire : 

BUT 1 & 2 : 01/09/2026 

BUT 3 : 07/09/2026 

 

Code RNCP et code diplôme 
Code RNCP : 35354 jusqu’au 31/08/2026. Au 1er septembre, ce sera 41623 

Code diplôme : 25131204 

 

Tarif de la formation 
Afin de connaitre le coût de formation pour votre entreprise d’accueil, merci de consulter la 

page suivante : https://site.cfa-union.org/pages/financement  
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PRESENTATION DIPLOME 

Conditions d’admission 
Peuvent déposer une candidature : les titulaires du baccalauréat général et 
technologique.  

Candidature possible pour les réorientations après une année ou plus dans le supérieur.  

Modalité d’accueil pour le public en situation de handicap : https://site.cfa-

union.org/pages/handicap  

 

Objectifs de la formation 
Le Bachelor Universitaire de Technologie Techniques de Commercialisation forme de 
futurs cadres intermédiaires capables d’intervenir dans toutes les étapes de la 
commercialisation d’un bien ou d’un service.  

Le parcours Marketing Digital, E-Business et Entreprenariat vise à former les étudiants 
aux activités commerciales digitales des organisations en développant leurs 
compétences dans le pilotage et la gestion de ces activités d’une part et dans le 
développement de projet commercial digital pouvant mener à la création d’une start-up 
d’autre part. Ce parcours permet de proposer une formation marketing intégrant 
efficacement les compétences digitales.  

Les compétences acquises lors de la formation 

 

Pour plus de détail : techniques-de-commercialisation-30885.pdf (Programme national 
BUT TC) 

https://site.cfa-union.org/pages/handicap
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Modalités d’organisation de la formation 
La première année du BUT Techniques de Commercialisation repose sur un 
enseignement en tronc commun pour l’ensemble des apprentis.  

A partir de la 2ème année, l’apprenti(e) choisi sa spécialité.  

Rythme d’alternance :  

BUT 1 & 2 : 1 semaine en formation / 1 semaine en entreprise 

BUT 3 : 2 jours en formation / 3 jours en entreprise 

Modalités de contrôle des connaissances et compétences : 

BUT 1ère année : Semestre 1 & 2 :  

 



BUT 2ème année et 3ème année : Semestres 4 à 6 : 

 

Modalité d’accueil pour le public en situation de handicap : https://site.cfa-

union.org/pages/handicap  

 

Modalités d’évaluation et de sanction du diplôme 
Chaque ressources ou SAÉ est évaluée en contrôle continu. La note finale est obtenue 
par une combinaison d’épreuves écrites et orales (individuelles ou collectives.) 

Durée de la formation 
BUT 1 : 1912 heures (720 heures en 1ère année + 702 heures en 2ème année + 490 heures 
en 3ème année) 

BUT 2 : 1192 heures (702 heures + 490 heures) 

BUT 3 : 490 heures 

Informations diverses :  
Formation dispensée en présentiel sous contrôle continu. 

https://site.cfa-union.org/pages/handicap
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PROGRAMME DE LA FORMATION 

Simplifié 

 

  



CALENDRIER DE LA FORMATION 
BUT 1 :  

 

 

BUT 2 :  

 



BUT 3 :  

 

MOYENS HUMAINS ET MATERIEL 
Sur demande 

FICHE RNCP 
Pour consulter la fiche RNCP, cliquez ici : RNCP35354 - BUT - Techniques de 
commercialisation : marketing digital, e-business et entrepreneuriat 

 

Attention, au 1er septembre 2026, le code RNCP sera le 41623 : RNCP41623 - BUT - 
Techniques de commercialisation : Marketing digital, e-business et entrepreneuriat 

https://www.francecompetences.fr/recherche/rncp/35354
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